POVESTEA

Povestea Rettig

istoria pe scurt a unui progres pe termen lung

Astazi, Rettig Group include trei companii din domenii diferite de activitate: Bore
(transport maritim), Nordkalk (produse pe baza de calcar) si cunoscuta Rettig Indoor
Comfort (industria sistemelor de incalzire). Pentru cei care nu cunosc originea
acestei companii de familie, ea a inceput in 1776 cand Steffen Cerillius Rettig a
ocupat o pozitie in recent infiintata fabrica de tutun din RingKloping, Danemarca,
dupa finalizarea perioadei de ucenicie in Hamburg.

Pehr Cerelius

1811-1871
Fredric von Rettig Robert Rettig
1843-1914 1818-1886
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Tnceputul Rettig ca fabrica de
tutun

Este deschisa prima fabrica
de tutunin Gavle, Suedia, de
catre Pehr Christian Rettig

Fratii Pehr Cerelius si Robert
Rettig deschid o fabrica de
tutun

Infiintarea companiei Bore
Steamship

Incepe sa functioneze primul
vas, Bore |

Hans von Rettig devine
actionar majoritar al
companiei Bore Steamship

Rettig se implica in industria
sistemelor de incalzire

Achizitia Purmo

Este deschisa prima
companie de vanzariin
Hanovra, Germania

Se deschide o noua fabrica
dedicata productiei de radiatoare
in Jakobstad, Finlanda

Compania isi schimba
numele in Oy Rettig Ab

Rettig Group achizitioneaza
fabricile Dia-Norm din
Germania si Dia-Norm
Teoranta din Irlanda

1770

1809

1845

1897

1898

1926

1953

1970

1974

1976

1983

1989

Steffen ramane in Ringkloping pana in
1793 cand se muta in Suedia pentru a
coordona activitatea fabricii Carlskrona
Tobaks. Fiul sau il urmeaza in industria de
tutun prin infiintarea P.C. Rettig & Co. In
Gavle, Suedia. Fiul lui Pehr Christian, Pehr
Cerelius a infiintat o alta fabrica de tutun in Turku, Finlanda, si dupa
moartea sa, in 1871, fratele sau Robert, care detinea fabrica din
Gavle, a preluat conducerea, pana in 1886, cand fiul sau Frederic a

mostenit afacerea familiei.

Tn paralel cu preocuparile sale in industria de tutun, Frederic a
inceput sa dezvolte o afacere infloritoare de transport maritim, cu
un rol important in infiintarea companiei Bore Steamship in 1897.
Intentiile sale erau de a facilita transportul intre Turku si Stockholm,
iar dezvoltarea turbinei cu abur a facut posibila construirea unor
vase mai puternice care puteau traversa ape inghetate. Bore |,
primul vas pe aburi a fost scos la apa in 1898, iar flota a continuat
sa se dezvolte odatd cu preluarea actionariatului majoritar de catre
Hans von Rettig in 1926, compania devenind lider in transportul
maritim de persoane si marfa din Finlanda. Astazi, Bore are 18 vase,
atat pentru transport de persoane, cat si de transport maritim

industrial.

DE LA TUTUN SI TRANSPORT MARITIM, LA BAUTURI,
DULCIURI SI MAI DEPARTE

De-a lungul timpului, familia Rettig si-a diversificat interesele,

intrand in afaceri de productie textile, bauturi siimobiliare. Atentia

sa s-a indreptat insa in 1970 catre un oras mic finlandez numit

Jakobstad. Aici, in 1953, trei intreprinzatori au pus bazele unei
afaceri in satul numit Purmo Tuote, care mai tarziu a devenit o mica
fabrica de radiatoare. Rettig achizitioneaza aceasta fabrica in 1970,
deschizand astfel capitolul modern al povestii Rettig. Tn 1974, un
centru de vanzari a fost deschis in Hanovra, Germania, pentru a
gestiona volumele de vanzari in tara, iar in 1976 o noua fabricd a
fost deschisa in Jakobstad. Tn anii 1980, fabrica din Jakobstad a
inceput sa vanda mai multe radiatoare de calitate catre Finlanda,
iar Rettig a devenit lider in productia de radiatoare in tarile nordice
dupa achizitia fabricilor finlandeze de radiatoare din Lampolinja
Oy din Kokemaki in 1983 si Kymi-Strombert din Heinola in 1986.
Afacerea a continuat sd se dezvolte si Rettig si-a intarit pozitia

de unul dintre cei mai mari jucdtori pe piata de radiatoare prin
achizitia fabricii de radiatoare din vestul Germaniei Dia-Norm din
Vienenburg si companiei asociate Dia-Norm Teoranta din Bunbeg,
Irlanda, Tn 1989. Urmatoarele achizitii au adus Rettig ICC pe pozitia
de lider de piata in industria sistemelor de incalzire, asa cum se

poate vedea si din prezentarea cronologica.

Rettig Group a continuat sd isi diversifice activitatea prin achizitia,
in 2010, a companiei Nordkalk, care extrage calcar
pentru industrie, agricultura si protectia mediului
sicare, in 2011, a inregistrat o cifra de afaceri mai

mare de 369 milioane euro.

Astazi, Rettig Group este o companie globala
importantd, ale carei activitati se intind la

nivel mondial. Ceea ce o diferentiaza este
devotamentul permanent si grija pentru clientii
siangajatii sai, precum si traditia de familie care
inca joaca un rol important, dupa circa 200 de ani
de la inceputurile companiei. Dupa toti acesti ani,
Rettig Group isi mentine principiile fundamentale
de deschidere, corectitudine, onestitate, incredere

si respect.
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Radson la targuri si expozitii

Lunile februarie si martie sunt in fiecare an cele mai aglomerate
luni in targuri si expozitii. Aceste evenimente ofera ocazia ideala
pentru o companie ca Radson de a intra in contact si a discuta cu
consumatorii si partenerii (potentiali) de afaceri in numai cateva
zile. Ca lider in productia de radiatoare si sisteme de incalzire prin
pardoseald, Radson trebuie sa fie prezent la cele mai importante
targuri: VSK-Utrecht, Interclima-Paris si Batibouw-Brussels. VSK si
Interclima se diferentiaza de cele mai multe targuri prin faptul ca
au loc o data la doi ani. Batibouw este, pe de alta parte, un targ
anual care include doua zile de intalniri de afaceri, urmate de nu
mai putin de opt zile dedicate consumatorilor. Avand un stand de
150 m?, Radson are o pozitie importanta in galeria expozantilor.
Campania sistemelor de incalzire de joasa temperatura reprezinta
tema principald a expozitiei si se incadreaza perfect in trendul
solutiilor de incdlzire durabile si eficiente energetic. Targurile
reprezinta totodata o ocazie unica pentru Radson de a introduce
un numar important de produse inovative.

DEZVOLTARE IN 2012

Urmdtoarele produse noi au fost prezentate publicului la

ultima editie:

- Tinos/Paros-EL: versiunea electrica a radiatorului decorativ
lansat la finele anului 2011

« Apia-M: radiator portprosop cu conexiune dubla

+ Muna, Elato, Flores: radiatoare de baie cu functie Turbo

- Vido: convectori atat pentru incalzire, cat si pentru racire

- Termostat cu touchscreen (si ecran color) pentru incalzirea prin
pardoseala

O promotie deosebita pentru instalatori a fost realizatd in cadrul
targului VSK, unde in urma unei trageri la sorti a fost oferit marele
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premiu constand intr-un Radson Volkswagen Caddy. Si, pastrand
traditia, petrecerea Radson a fost inca o data un eveniment de
succes la care consumatorii au fost dinainte invitati pentru a
incheia ziua targului intr-o maniera deosebita si o ambianta de
sarbatoare.

Produse noi, o echipa de vanzari motivata si entuziasta si un stand
atractiv sunt elementele cheie pentru succesul participarii la un
targ de specialitate. Standul din cadrul unui targ reprezinta o carte

de vizita care trebuie sa corespunda intru totul imaginii companiei.

De aceea Purmo Radson LVI are de mai multi ani un parteneriat de
succes cu constructorul de standuri i.xpo din orasul german Kaarst
de langa Dusseldorf. Tinand cont de faptul ca un stand pentru
targuri si expozitii reprezinta o investitie importanta a unei
companii, am ales sa folosim acelasi stand pentru Purmo Radson
LVI la toate targurile. Acest lucru reprezintd o folosire inteligenta

a resurselor umane si financiare si asigurd totodata o continuitate
a comunicarii companiei in cadrul tuturor targurilor europene.
Conceptul actual pentru participarea la targuri va fi mentinut siin
2012.Vom avea insa un cu totul alt stand de prezentare in 2013.
Un motivin plus sd treci pe la standul nostru! m

Radson, o marca puternica

Studiul independent de piata realizat de USP Marketing
Consultancy in 2009 arata ca Radson este cea mai cunoscuta
marca in industria instalatiilor din Olanda. Aceasta nu este
tocmai o surpriza, Radson fiind o marca de renume pe piata
interna de mai multe decenii.

Radson a obtinut aceasta pozitie prin munca asidua si
devotament. Increderea in marca si un mix de marketing
bine ales stau la baza succesului sau. Compania investeste
continuu in marca prin campanii, promotii de marketing si
sponsorizari (in sport).

Avantajul sponsorizarilor in sport este acela ca intriin
echipa cu clientii si partenerii de afaceri pentru a crea o
oportunitate unica de experienta sportiva intr-un mediu
pozitiv si inspirational. Sponsorizarile in sport ofera de
asemenea posibilitati atractive de a genera expunere media
suplimentara pentru marca prin transmisii de televiziune in
direct, articole in ziare, acoperire in reviste (de sport) etc.
Aceasta a condus la decizia Radson de a-si uni fortele la

Mol e
w

e

sfarsitul anului 2011 cu clientul sau Jinstal, o firma olandeza
de consultantd, pentru a se aventura pe gheatd ca sponsori

ai echipei Radson Jinstal la maratonul de patinaj pe gheata.
Jinstal este prezent in sportul pe gheata de mai multi ani,

dar si-a dorit ca echipa sa de patinaj sa treaca la nivelul
superior de profesionalism. In cautarea lor pentru un sponsor
mare, ca bun client, a fost normal sa apeleze la Radson. Echipa
a obtinut rezultate exceptionale si a obtinut un loc important
in clasament.

Radson a fost de asemenea implicat intr-o mica mdsura in
tenis de la inceputul anului 2011. Compania este sponsor

al echipei masculine din prima liga a clubului de tenis
ELTV-Eindhoven. Echipa ii are in componenta si pe fostii
jucatori profesionisti de tenis Paul Haarhuis si Jacco Eltingh
si a fost campioana OlandeiTn 2006 si 2007. Sponsorizarea
echipei de tenis ELTV a avut ca rezultat si ore de antrenament
de tenis si prezentari in cadrul activitatilor de teambuilding
asigurate de Paul Haarhuis de mai multe ori pe an pentru
angajatii, clientii si partenerii de afaceri ai Radson. ®
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Cum sa transformi
energia In eficienta

Prof. Dr. Chirster Harrysson este un cercetator renumit care preda Tehnica Energetica
la Universitatea Orebro din Suedia. El a coordonat numeroase cercetiri comparative
privind consumul de energie pentru diferite sisteme, surse si emitatoare de incalzire.

Cercetarea este cea mai importanta
metoda pentru sporirea cunoasterii

si obtinerea de informatii clare si
independente privind functionarea mai
multor sisteme de incdlzire. De asemenea,
poate contribui la cresterea performantei
diferitelor solutii de incalzire. Cercetarea
realizata timp de un an privind mediul si
consumul de energie in Suedia a inclus

130 de locuinte din Kristianstad. Studiul

a monitorizat consumul sistemelor de
incalzire, consumul de electricitate si apa
calda. Toate casele implicate in cercetare

au fost construite de la mijlocul anilor '80
pana in 1990 si au fost grupate in 6 zone, cu
diferente in constructii, ventilatie si sisteme
de incalzire. Rezultatele au fost elocvente.
Au fost constatate diferente de consum

de energie de pana la 25% intre mai multe
tipuri de echipamente tehnice folosite.

Unul dintre principalele obiective a fost
acela de a determina diferenta dintre
eficienta energetica a mai multor tipuri
de sisteme de incalzire si confortul termic

oferit de acestea. Am comparat rezultatele
nregistrate pentru incdlzirea prin pardoseala
si radiatoare, realizand si interviuri cu
proprietarii. Am descoperit ca locuintele
incalzite cu radiatoare consuma mult mai
putina energie. In total - incluzand energia
pentru sistemul de incdlzire, apa calda si
electricitate - consumul mediu de energie

a fost de 115 kWh/m?a. Aceasta comparativ
cu un consum mediu de energie de

134 kWh/m?a in casele cu incalzire prin
pardoseala. Pe scurt, datele arata ca
radiatoarele sunt cu 15 - 25 % mai eficiente
decat incalzirea prin pardoseala. Date care
arata ca 15% din diferente sunt strans
legate de izolatia caselor cu incalzire prin
pardoseala cu placi de polistiren expandat
de 200 mm sub podeaua de beton.

CONCLUZII

O alta concluzie importanta a acestui
studiu este aceea ca proiectantii, furnizorii
si instalatorii trebuie sa furnizeze
proprietarilor informatii clare si complete.
Tn plus, recomandam ca nivelul de confort

Prof. Dr. Christer Harrysson preda la Universitatea Orebro (Suedia)
si este Director al Bygg & Energiteknik AB

sa fie la fel de important ca estimarea
performantei energetice si consumului de
energie pentru cladirile noi sau renovate.
Fapt ce trebuie avut in vedere atat de
proiectanti si constructori, cat si de
proprietari si furnizori de servicii de
mentenanta tehnica in cladirile noi. m

Observatii: Locuintele incluse in acest
studiu pot fi comparate cu locuintele izolate
conform reglementdrilor EnEV 2009 din
Germania.

Un rezumat complet al studiului coordonat
de Prof. Harrysson poate fi consultat

accesdnd www.purmo.ro/clever
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FERICITUL CASTIGATOR |

Gasservice Venlo (Olanda) fericitul
castigator al Radson VW Caddy

Domnul si doamna Peeters de la compania
de instalatii Gasservice din Venlo sunt
fericitii castigatori ai noului Radson
Volkswagen Caddy. Au fost desemnati

castigatori in timpul targului VSK care

a avut loc in februarie, in Utrecht.

La fel ca in timpul targului HVAC din Bruxelles, din noiembrie 2011,
Radson s-a gandit ca ar fi o idee buna sa lanseze asa-numita
campanie Caddy si pentru clientii Radson din Olanda. Aproximativ
0 mie de persoane au primit prin posta ziarul targului “Hot Issue”
alaturi de un magnet in forma noului radiator Tinos. Cu acest
magnet se puteau prezenta la standul Radson pentru a verifica,
prin plasarea magnetului pe un radiator Paros in functiune, daca
au codul castigator. Campania de la targ a fost un adevarat succes
sia atras la stand sute de persoane curioase. Dar castigdtorii au
fost anuntati abia aproape de finalul targului. Nu a durat mult

pana la descoperirea castigatorului.

PROPRIETARI FERICITI

Gasservice Venlo a fost infiintatd in 1993 si a devenit o companie
de instalatii recunoscuta si respectata in zona Venlo. Tn 1998,
compania s-a extins prin adaugarea unui departament de inginerie
electrica condus de Pieter Peeters. De |a inceputul anului 2008,
toate activitatile s-au concentrat pe noile oportunitati oferite de
Guliksebaan din Venlo. Gasservice Venlo se ocupa de montarea
completa, reparatiile si mentenanta instalatiilor de gaze, apa

si electricitate atat in case particulare, cat si in sedii de companii.
Pentru ei cele mai importante sunt calitatea si satisfactia clientilor.
“Suntem Tncantati de acest premiu”, spune doamna Peeters.
“Suntem client fidel Radson de mai multi ani. Deci a fost simplu
pentru noi sa ajungem aici; pana la urma, venim aici periodic. Dar

»
I

este pentru prima data cand luam acasa un cadou atat de frumos

spune ea, razand. Radson le ureaza toate cele bune si multe calatorii

placute cu noul automobill
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DESCOPERA NIVELURI NEBANUITE DE v
CONFORT CU INCALZIREA PRIN PARDOSEALA

Confort desavarsit in orice interior

Sistemele de incalzire prin pardoseala de la Purmo imbraca orice
incapere intr-o caldura interioara unica. lar prin combinatia

cu radiatoarele Purmo, vei obtine confortul interior desavarsit,
fmbinand senzatia placuta a picioarelor calde cu temperatura
uniforma din camera.

Beneficiile incalzirii prin pardoseald de la Purmo merg dincolo de
senzatia de caldurd permanentd, sigura si confortabila pe toata
durata anului. Pe cat de invizibil si silentios in timpul functionarii,
in egala masura sistemul de incalzire prin pardoseala de la Purmo
aproape ca nu necesita deloc mentenanta, odata ce a fost instalat.
Sitoate sistemele noastre sunt create astfel incat sa fie usor de
instalat, intr-un timp foarte scurt si fara mizerie.

Pe piata exista o gama variata de sisteme de incalzire prin
pardoseala, dar numai o singura companie iti ofera un plus
de siguranta datorita experientei si cunostintelor in domeniu
acumulate in decursul mai multor decenii.

Noppjet / Noppjet S
« simplu si simetric pentru o distributie uniformd a agentului termic
« poate fiinstalat in unghi de pand la 45 de grade, pentru acoperire totald
« reactie relativ rapidd la schimbdrile de temperaturd
« Noppjet S - pentru proiecte de renovare, datorita structurii subtiri
(max 60 mmy), pentru stabilitate optimd a pardoselii

purmoill

clever heating solutions
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« Echipa de vdnzari din Romania (de la stanga la dreapta):-.La nt itrescu, (lelgleluntean,
Tiinde Sdndor, Anca Surducan, Adrian Draghici, loan Drd’ggﬂ, I cobersc'u, mache.

Purmo se implica in Romania in proiecte sociale

Purmo se implica continuu in imbunatatirea vietii oamenilor, nu doar prin oferirea de solutii adecvate de incalzire, ci si prin proiecte caritabile.

Tn cadrul unui proiect de sponsorizare dezvoltat in 2010 si 2011, echipa Purmo din Romania a finalizat instalarea completa a unor sisteme de
incalzire prin pardoseala si cu radiatoare, pro bono, pentru Biserica Sf. Treime Dudesti din Bucuresti. Membrii echipei Purmo au transportat si
instalat ei insisi intregul echipament de incalzire, asigurandu-se ca au fost facute toate actiunile necesare pentru incalzirea acestui spatiu public
atat de special. Proiectul s-a ridicat la valoarea de 4.000 de euro, dar adevdrata sa valoare este inestimabila. Astfel, toti cei care vor veni aici sa
beneficieze de serviciile religioase pentru a-si incalzi sufletele se vor bucura totodata de confortul unui sistem de incalzire oferit cu generozitate
de Rettig prin efortul siimplicarea directa a echipei sale de profesionisti.

Anultrecut, Purmo a donat radiatoare pentru sistemele de incalzire din cadrul cladirii din Cluj a Ordinului Arhitectilor din Romania —Transilvania,
precum si pentru Biserica Greco-Catolica din Iclod, judetul Cluj, si pentru Biserica Sf. Martiri Brancoveni din Cluj Napoca. lar actiunile caritabile nu
s-au oprit aici. La sfarsitul anului 2011, Purmo a donat mai multe radiatoare unor case de batrani din Moldova. Au fost instalate in total in jur de
100 de radiatoare in toate aceste locatii, cu o valoare totald de peste 10.000 de euro. “Unul dintre obiectivele noastre importante este de a ne
implica Tn viata comunitatii, pentru a contribui la cresterea calitatii vietii cat mai multor oameni. Produsele Purmo sunt create pentru a spori
confortul interior, de aceea ne concentram intotdeauna pe oameni si confortul vietii acestora. Purmo nu inseamna doar calitate si durabilitate,
Purmo inseamna si grija si atentie”, declara Tunde Sandor, Director General Rettig SRL, Director de Vanzari si Marketing Purmo in Romania. ®

Campanii Purmo Clever in Romania

Tn fiecare an, Purmo propune in colaborare cu partenerii sai de incredere din Romania campanii ingenioase in beneficiul proiectantilor,
instalatorilor si consumatorilor finali, campanii “clever” care vin in preintdmpinarea nevoilor personalizate ale fiecaruia. Tn 2011, Purmo a avut
un nou an plin de astfel de evenimente si actiuni de marketing, participand la evenimente specializate precum Construct Expo-Romtherm

- Expozitie Internationald pentru Echipamente de Tncalzire, Ricire si de Conditionare a Aerului, la Conferintele specializate despre performanta
energetica a cladirilor sau la targul de energii regenerabile si eficienta energetica din constructii si renovari - RENEXPO® SOUTH-EAST EUROPE.
Tn luna mai, Purmo a invitat mai multi proiectanti din Romania intr-o excursie la fabrica din Rybnik, Polonia, pentru a vedea cea mai modern3
linie de productie de radiatoare panou din Europa, precum si pentru a afla noutatile aparute in gama de emitatoare de caldura marca Purmo.
Tn acelasi timp, de-a lungul intregului an, Purmo a oferit promotii si campanii special create pentru instalatori, in parteneriat cu cei mai
importantisi loiali parteneri ai Purmo in Romania, precum si campanii exclusive pentru agentii distribuitorilor care au acoperire nationala.
Toate aceste activitati de marketing si-au dovedit eficienta si rentabilitatea, fapt dovedit de rezultatele neasteptat de bune concretizate in
volume de vanzari mult peste estimarile bugetate pentru anul 2011 sau vanzarile din anul 2010. Inca o data, Purmo dovedeste pe piata din
Romania ca profesionalismul, calitatea si inovatia pot invinge orice criza. ®
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Spitalul Universitar Ghent

CENTRUL DE REABILITARE K7

Proiectul de renovare al Spitalului Universitar din Ghent a inceput

n 2007, concentrandu-se pe modernizare, in special pe reducerea
generala a consumului de energie. Aceasta este indispensabild pentru
Spitalul Universitar Ghent, avand in vedere suprafata acestuia de nu
mai putin de 300.000 m?. De la inceputul proiectului, mai multe cladiri
de pe domeniul Spitalului Universitar - care include 40 de cladiri -

au fost complet renovate si adaptate la politicile actuale de energie.
Una dintre aceste cladiri este centrul de reabilitare K7. Pentru acest
proiect ecologic, Spitalul Universitar Ghent a ales Radson ca partener

in domeniul incalzirii.

Centrul de reabilitare K7 are o suprafata de 12.000 m? - o suprafata
destul de mare pentru a fiincalzita. Scopul lucrarilor de renovare a
fost acela de a echipa centrul de reabilitare cu instalatii de incalzire
eficiente energetic. De aceea Spitalul Universitar Ghent a decis sa
lucreze cu compania de ardere a deseurilor lvago, care incinereaza
zilnic deseurile orasului Ghent la temperaturi inalte. Procesul de
incinerare produce energie care este recuperata de Spitalul Universitar
Ghent ca sursa de incalzire pentru centrul de reabilitare. Astfel, 65%
din complex este incdlzit cu “energie verde”. Doar in lunile de iarna

se foloseste gaz natural pentru incalzire suplimentara.

Pentru a lua aceasta decizie, biroul de cercetare De Klerk a realizat

intai un studiu aprofundat. Tn final, compania a recomandat Spitalului
Universitar Ghent sa foloseasca acest sistem de incalzire in combinatie
cu radiatoare. Pentru centrul de reabilitare au ales radiatoarele Radson
Integra. Alegerea anumitor tipuri de radiatoare a fost determinata de
functia si rolul fiecarei cladiri. Aceasta pentru cd exista diferente intre
starea de sanatate a rezidentilor. In alte cladiri (spre exemplu K1 si K2,

finalizate in 2010), cu pacienti cu starea de sanatate mai precara, au

fost alese modele de radiatoare igienice fara elemente de convectie.
Capetele de control termic individual al radiatoarelor din salile de
asteptare si din holurile centrului de reabilitare au fost blocate, astfel
incat temperatura sa poata fi controlatd centralizat. Acest lucru nu se
intdmpla siin saloane sau rezerve. Oamenii care sunt in convalescenta
stau de obicei in centru o perioada mai lunga, prin urmare este foarte
placut pentru ei faptul ca isi pot controla temperatura direct din
incapere. lar cu aceste radiatoare, pot sa stabileasca singuri climatul
interior si nivelul de confort din camera in care stau. Tn timpul realizarii

proiectului au fost luate in considerare nevoile si dorintele pacientilor.

Costurile totale de energie ale Spitalului Universitar Ghent, inclusiv
gaz natural, electricitate, apa si mai nou “energie verde”, se ridica
la 6 milioane euro pe an. De la trecerea pe productia de incalzire

”a

prin “energie verde” in combinatie cu radiatoarele Radson, Spitalul
Universitar Ghent a reusit sa isi diminueze costurile totale de energie

cu 1 milion euro pe an (16%). m

Beneficiar: Spitalul Universitar Ghent

Birou de cercetare: De Clerck

Contractor general: Algemene Bouw Maes NV
Companie de instalatii: Cegelec

Responsabil proiect Spitalul Universitar Ghent:
Veerle de Smet (Coordonator de energie

pentru cladiri guvernamentale), Geert De
Waele (Management Spitalul Universitar)
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