COMENTARIU

Deci, cum iti castigi existenta?

Ori de cate ori 0 noua cunostintd ma intreaba cu ce ma ocup, trec
imediat pe pilot automat. Pentru c4, de obicei, conversatia este cam
aceeasi. La inceput, persoana exclama “Emitdtoare de caldura?”,
intrebare urmata de “Habar nu am ce fel de emitatoare de caldura
am instalate acasa”. Si, dupa ce se mai gandeste putin, adauga “Asta
inseamnad ca exista diferente intre mai multe tipuri de emitatoare
de incalzire?”. Acesta este semnalul meu; incep sa explic ca exista
emitatoare compacte, emitatoare tubulare, emitatoare verticale,
convectori si asa mai departe. Tn acest moment, interlocutorul meu
isi pierde interesul pentru subiect. Ceea ce imi convine: in timpul
liber prefer sa vorbesc despre orice altceva decat munca —despre
gradinarit, spre exemplu, despre copii sau despre vacanta.

Dar uneoriintalnesc pe cineva care este cu adevarat interesat —de
obicei, persoane care au construit sau si-au renovat recent locuinta.
Acestia chiar sunt atenti la conversatie si vor sa afle mai multe
informatii. Ceea ce imi convine, de asemenea: pana la urma, imi
place ceea ce fac. In general, astept momentul in care persoana
respectiva refuza sa accepte situatia reala. “Nimeni nu mi-a spus
asta. As fi cheltuit ceva mai mult pentru un design mai atractiv”.
Sima gandesc: “Din pacate pentru instalator si pentru noi”.
Oricum, Ti accentuez faptul ca pentru un instalator prioritard este
alegerea unui emitator rentabil si eficient energetic, iar problema
designului este una secundara, chiar noud pentru el. Sa nu uitam
ca nu de mult exista un singur tip de emitator de incalzire. “Ar
trebui sa faceti ceva in privinta asta, ca producatori”. Ti rispund ca
facem ceva in privinta asta si e suficient sa deschida o revista de
amenajari interioare, pentru ca, cu siguranta, va regasi acolo cel
putin un material despre emitatoarele de incalzire, despre gamele
diferite de produse, modele, culori si dimensiuni. Si totul datorita
efortului continuu al specialistilor in relatii publice, ii explic.
Interlocutorul meu va da din cap si se va intreba de ce nu a adunat
informatii despre emitatoarele de caldura inainte de a-si construi
casa. Pana la urma, tot el a fost cel care a dat instalatorului care s-a
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ocupat de obiectele sanitare instructiuni precise privind designul
chiuvetei sau finisajelor din baie. Dupa ce se gandeste la asta o
vreme, nu mai spune nimic. Cat depre mine, deja am uitat unde
ramasesem si oricum, la acest eveniment privat, as prefera sa
vorbesc despre orice altceva.

Tn loc sa fac asta, incep s& ma gandesc la cum ar trebuie sa arate
urmatoarele noastre campanii de marketing pentru diferite modele
de emitatoare de cdldurd. De multe ori, ma pierd intr-un fel de
visare, incercand sa imi imaginez cum ar fi o viitoare conversatie
despre locul meu de munca. In loc de o intrebare mirata de tipul
“Emitatoare de caldurad?”, aceasta persoana m-ar intreba zambind
“A, compania ta produce acele obiecte elegante pe care le-am
cumparat recent pentru mansarda?”. Si dupa ce vom clarifica
aceasta problema, vom putea trece usor la alt subiect — gradinarit,
copii, planuri de vacantd. Sau nu vom mai vorbi deloc si vom trece
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Je vanza Suedia |

Easy Fair este cel mai mare organizator de targuri si expozitii din Europa,
recunoscut pentru evenimente rentabile si eficiente. Scopul echipei Easy
Fair este acela de a crea un mediu profesional in care oamenilor sa le fie

mai usor sa se cunoasca si sa faca afaceri. Si este intr-adevar usor. Toti

expozantii pot inchiria standuri preamenajate conform conceptului
Easy-Fair. Echipele LVI din Finlanda si Suedia au participat cu succes la
ultimele doua expozitii SAHKO & ELMASSA din domeniul energetic.
“SAHKO este un punct important de intalnire si o oportunitate de

relationare si socializare a profesionistilor din industria energetica”,
declara Joni Grénqgvist, manager de vanzari pentru LVI Finlanda.
Evenimentul consta in doua zile de vanzari in prezenta unor importanti
achizitori si factori de decizie din domeniu. Editia din 2011 de la Helsinki

a adunat 6761 de vizitatori in cele doua zile.

“Cei mai multi vizitatoriisi doresc sa afle informatii despre cele mai
recente inovatii si produse”, spune Pehr Lindh, director de vanzari pentru
LVI Suedia. “Nu este cel mai mare targ, dar te poti apropia mai mult de
clienti in standurile de mici dimensiuni, iar vizitatorii prezinta un foarte
mare interes”, adauga Lindh. lar studiile arata ca 92% dintre vizitatori au
declarat ca intentioneaza sa cumpere in viitorul apropiat unul sau mai
multe produse expuse in cadrul targului.

Ne vedem la Easy Fair!
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LANGILA & SANBE —NOUL
STANDARD iN RADIATOARE
DECORATIVE ELECTRICE

Fara indoiala, calitatea este cheia succesului produselor LVI.

Cu 90 de ani experienta in domeniul solutiilor inteligente de incalzire,
stim exact ce asteptati de la noi: radiatoare care nu ofera doar stil

si confort, dar care sunt si eficiente energetic. Si care, bineinteles,
sunt si frumoase!

Ne propunem sa fim lideri in inovatie, calitate, design si eficienta
energetica in domeniul sistemelor de incalzire. De aceea, am creat
doua noi produse: Langila si Sanbe. Doua frumoase radiatoare
decorative, care raspund atat necesitatii de caldura, cat si nevoii

de design interior. Dorinta noastra creativa pentru aceste emitatoare
de caldura a fost nu doar ca ele sa reuseasca sa ocupe un loc in orice
interior, dar sa castige un loc si in inimile consumatorilor.

Cu liniile sale fine, drepte, radiatorul Langila se potriveste cu decorurile
cubiste, in timp ce forma rotunjita a radiatorului Sanbe ofera o solutie
decorativa eleganta pentru aproape orice interior. Asemeni tuturor

radiatoarelor noastre, Langila si Sanbe respecta cele mai stricte cerinte

Calorifere decorative Langila si Sanbe

si standarde. Aceste doua radiatoare nu ofera doar confort interior

prin caldura emanata prin radiatie si convectie, ci prin garantia de 10
ani a produselor vei beneficia de tot confortul si securitatea pe care i
le doresti. Langila sau Sanbe. Alegerea iti apartine. Fiecare dintre aceste
radiatoare decorative extrem de elegante si sofisticate poate pune in
valoare orice interior. ™
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