HISTORIEN

Historien om Rettig

en kort berattelse om langsiktig tillvaxt

Idag omfattar Rettigkoncernen tre separata affarsomraden: Bore (frakt), Nordkalk
(kalkstensbaserade produkter), och det vilkdnda Rettig Indoor Climate Comfort.
FOR dem som inte kénner till familjeféretagets ursprung, bérjade alltihop 1776 nir
Steffen Cerillius Rettig tog anstallning pa den nygrundade tobaksfabriken i danska
Ringkebing efter sin gesilltid i Hamburg.

Pehr Cerelius

1811-1871
Fredric von Rettig Robert Rettig
1843-1914 1818-1886
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Rettigs fodelse som
tobaksfabrik

Den férsta tobaksfabriken
grundas i Gavle av Pehr
Christian Rettig

Brdderna Pehr Cerelius och
Robert Rettig grundar en
tobaksfabrik

Angfartygs Aktiebolaget
Bore grundas

Det forsta fartyget, Bore |,
sjosatts

Hans von Rettig blir den forsta
stora aktiedgaren i Angfartygs
Aktiebolaget Bore

Rettig ger sig in i
vdrmebranschen

Rettig képer Purmo

Forsta sdljbolaget grundas
i Hannover i Tyskland

En helt ny radiatorfabrik
Oppnas i Jakobstad i Finland

Foretaget byter namn till
Oy Rettig Ab

Rettigkoncernen képer
fabriken Dia-Norm i Tyskland
och Dia-Norm Teoranta

pd Irland

1770

1809

1845

1897

1898

1926

1953

1970

1974

1976

1983

1989

Steffen stannade i Ringkgbing fram
till 1793 da han flyttade till Sverige for
att leda verksamheten for Carlskrona
Tobaks Fabrique. Hans son Pehr Christian
Rettig skulle folja i sin fars fotspar i
tobaksbranschen genom att grunda
P. C. Rettig & Co. i Gavle. Pehr Christians egen son Pehr Cerelius
grundade ocksa en tobaksfabrik, i Abo i Finland, och efter hans
dod 1871 tog hans bror Robert, som nu dagde fabriken i Gavle, 6ver

rodret fram till 1886 da hans son Frederic arvde familjeforetaget.

Parallellt med sitt tobaksintresse hade Frederic borjat utveckla en
blomstrande fraktverksamhet som var viktig for grundandet av
Angfartygs Aktiebolaget Bore 1897. Hans plan var att méjliggéra
trafik mellan Abo och Stockholm &ret runt, och med angkraftens
intrade kunde man bygga kraftfullare fartyg som klarade
umbarandena med resor genom istackta vattenleder. Ar 1898 gav
sig linjens forsta angfartyg Bore | ut pa havet, och flottan fortsatte
vaxa nar Hans von Rettig blev majoritetsagare 1926 och foretaget
vaxte till att bli Finlands ledande passagerar- och linjeoperator. I[dag
har Bore 18 fartyg varav en del chartras ut och andra anvands till
industrifrakt.

FRAN TOBAK OCH BATAR TILL DRYCKER, GODIS OCH
MYCKET MER

Under arens lopp har familjen Rettig diversifierat sina intressen

och engagerat sig i konfektions-, dryckes- och fastighetsbranschen.
Ar 1970 fokuserades dess uppméarksamhet emellertid p4 lilla

Jakobstad i Finland. Har hade tre entreprendrer 1953 startat ett

foretag vid namn Purmo Tuote, som senare skulle vaxa till att
omfatta en liten radiatorfabrik. Rettig kopte fabriken ar 1970
och detta blev borjan pa det moderna kapitlet av Rettigs historia.
Ar 1974 éppnades ett forsaljningskontor i Hannover i Tyskland
for att hantera de hoga exportvolymerna till landet, och 1976
Oppnades en ny fabrik i Jakobstad. Under 1980-talet borjade
fabriken i Jakobstad salja fler av sina kvalitetsradiatorer i Finland
och Rettig blev den ledande tillverkaren av radiatorer i Norden
efter kopet av finska Lampolinja Oy i Kumo 1983 och
radiatorfabriken Kymi-Stromberg i Heinola 1986. Verksamheten
fortsatte att vaxa och Rettig befaste sin position som en ledande
aktor inom radiatorbranschen genom att képa den vasttyska
radiatorfabriken Dia-Norm i Vienenburg och dess systerbolag
Dia-Norm Teoranta i Bunbeg pa Irland 1989. Senare forvarv har
gett Rettig ICC dess ledande position inom varmebranschen,

vilket du kan se i tidslinjen har eller pa webben pa www.rettig fi.

Rettigkoncernen diversifierade sig ytterligare 2010 med képet av
Nordkalk, som bryter kalksten for industri, jordbruk och miljovard

och hade en omsattning pa dver 369 miljoner euro for 2011.

Idag ar Rettigkoncernen ett globalt storforetag
med verksamhet varlden over. Dess sarskiljande
drag ar dess fortsatta engagemang for och
omsorg om kunder och personer, samt
familjetraditionen som behallit en viktig roll
drygt 200 ar efter foretagets fodelse. Efter alla
dessa ar forblir Rettigkoncernen trogen sina
grundprinciper om 6ppenhet, rattvishet,

anspraksloshet, tillit och respekt.
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Februari och mars ar de traditionella manaderna for branschmassor.
Massorna ar idealiska tillfallen for ett foretag som Radson att komma
i kontakt och tala med kunder och (potentiella) affarspartner

under ndgra dagars tid. Som en ledande tillverkare av radiatorer

och golvwwarme maste Radson forstas vara med pa de storsta
branschmassorna: VSK-Utrecht, Interclima-Paris och Batibouw-
Bryssel. VSK och Interclima skiljer sig fran de flesta andra massor
eftersom de arrangeras bara vartannat ar. Batibouw déremot ar

en arlig méssa med tva fackdagar som omedelbart foljs av inte
mindre dn atta konsumentdagar. Med sin monter pa over

150 m2 har Radson ett framtradande lage i utstallningshallen.
Lagtemperaturvarme &ar vart centrala méasstema och gar perfekt ihop

med trenden med hallbara och energieffektiva vairmeldsningar.

Branschmassorna ar ocksa ett unikt tillfalle for Radson att

introducera attraktiva produktinnovationer. Foljande nya produkter

presenterades for allmanheten under den senaste massan:

+ TInos/Paros-El.: den elektriska versionen av designradiatorn som
lanserades i slutet av 2011

+ Apia-M: handduksvarmare med dubbla ror

- Muna, Elato, Flores: handduksvarmare med turbofunktion

- Vido: konvektor for bade uppvarmning och nedkylning

« Golvvarmetermostat med pekskarm (och fargskarm)

En uppmarksammad promotionprodukt for installatorer pa
VSK-madssan var en splitter ny Radson Volkswagen Caddy som
var forsta pris i ett lotteri i Radsons monter. Och helt enligt
traditionen var Radson-partyt ett mycket lyckat evenemang
for inbjudna kunder som ett satt att avsluta massan pa ett

passande satt i en gemytlig stamning.
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Nya produkter, ett motiverat och entusiastiskt forsaljningsteam
och en snygg monter ar de viktigaste komponenterna i ett lyckat

massdeltagande.

Massmontern fungerar som ett visitkort utdt och maste passa ihop
fullstandigt med foretagets image. Av den anledningen har Purmo
Radson LVI under manga ar framgangsrikt samarbetat med
monterbyggaren i.xpo i den tyska staden Kaarst nara Disseldorf.
Med tanke pa att en massmonter ar en betydande investering for
ett foretag har vi bestamt oss for att anvanda samma monter for
alla massor dar Purmo Radson LVI deltar. Det innebar dels ett smart
utnyttjande av manniskor och resurser och dels att vi far en
enhetlig affirskommunikation i all var mdssdeltagande i Europa.

Vi kommer att anvanda det nuvarande valkanda masskonceptet
under de massor som aterstdr under 2012. Frdn och med 2013
kommer vi emellertid att presentera en helt ny monter.

Desto storre anledning att titta in i vdr monter!

En oberoende marknadsundersokning som utfordes av USP
Marketing Consultancy 2009 visar att Radson ar det mest valkanda
varumarket i den hollandska installationssektorn. Det kommer
inte som ndgon dverraskning for Belgien dar Radson har varit

ett hushallsnamn pa sin hemmamarknad i flera decennier.

Radson har uppnatt sin stallning genom hart och hangivet arbete.
Fortroende for varumarket kombinerat med en noga genomtankt
marknadsforingsmix ar grunden for dess framgang. Foretaget
investerar kontinuerligt i varumarket med hjalp av kampanjer,

smarta marknadsforingskampanjer och idrottssponsring.

Fordelen med idrottssponsring ar att man kan samla kunder
och affarspartners till en unik upplevelse dar man tillsammans
njuter av hogklassig idrott i en positiv och inspirerande miljo.
Idrottssponsring ger ocksd goda mojligheter att skapa extra
medieexponering for varumarket genom direktsand tv,

nyhetsartiklar, bevakning i sporttidningar osv.

Herafed s
il i

Det fick Radson att i slutet av 2011 tillsammans med sin
kund Jinstal, en hollandsk konsultfirma, borja sponsra ett
eget lag i maratonskridsko, Radson Jinstal-team. Jinstal
hade redan varit aktivt i skridskosporten i manga dr men
ville ge sitt skridskolag chansen att komma upp i en hogre
professionell niva. Man letade efter en stor co-sponsor
och tog som en god kund helt logiskt kontakt med Radson.
Teamet har nu uppnatt fantastiska resultat och har fatt

en permanent plats i den hogre divisionen.

Radson har ocksa varit aktivt i mindre skala inom tennisen
sedan borjan av 2011. Foretaget ar med och sponsrar herrarnas
elitlag i ELTV-Eindhovens tennisklubb. | laget finns bland annat
de tidigare professionella tennisspelarna Paul Haarhuis och
Jacco Eltingh. Laget vann holldndska masterskapen bade 2006
och 2007. Sponsringen av ELTV:s tennislag har fatt till resultat
att Paul Haarhuis ger tenniskurser och leder teambuilding flera

ganger om aret for Radsons anstallda, kunder och affarspartner.
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omvandlar energi
till effektivitet

Professor Tekn. Dr. Christer Harrysson @r en vakand forskare och undervisar om bygg- och

energiteknik samt innemiljé m.m. vid Orebro Universitet i Sverige. Han har utfért manga

studier dir han jamfort energianviandningen i olika energisystem, -kallor och varmegivare.

Forskning dr ett av de viktigaste verk-

tygen for att 6ka kunskaper och fa

klara och oberoende insikter i hur olika
varmedistributionssystem fungerar. Det gor
det ocksd mojligt att rangordna prestanda
hos olika |6sningar. | min undersokning

av energianvandningen och innemiljon i
Sverige studerades 130 lagenheter i smahus
i Kristianstad under ett ars tid. Deras energi-
anvandning for el, vatten och uppvarmning
foljdes noga. Alla hus var byggda mellan
1986 och 1997 och var grupperade i sex
klart avgransade omraden med variationer
vad galler byggnadssatt, ventilation och
varmesystem. Resultaten var dvertygande.
Vi registrerade upp till 30 % skillnader i
energianvandning mellan de olika tekniska

|6sningar som anvandes.

Ett av mina viktigaste mal var att faststalla
skillnaden mellan olika typer av varmesys-

tem och den varmekomfort som systemen

erbjuder. Vi jamforde uppmatt energi-
anvandning for golvvarme och radiatorer
och intervjuade de boende. Vifann att hus
som varmdes upp med radiatorer anvande
mycket mindre energi. Sammanlagt — inklu-
sive energi for varmesystemet, varmvatten
och hushdllsel —var for de bada omrddena
med radiatorer den genomsnittliga uppmatta
energianvandningen 115 kWh/m? Detta
jamfort med den genomsnittliga energi-
anvandningen pd 134 kWh/m2 for fyra
omraden i hus med golvvarme. Kort sagt
visar vara data frdn omradena i Kristianstad
att radiatorer enligt matningarna ar 15-25 %
effektivare an golvvarme. Uppmatt energi-
anvandning visar ocksa att skillnaden pa

15 % avser hus med golvvarme och 200 mm

EPS-isolering under betongplattan.

SAMMANFATTNING
En annan viktig och signifikant slutsats

av denna studie ar att konsulter, leveran-

Professor Tekn. Dr. Christer Harrysson forskar och undervisar vid

Orebro universitet och ir chef fér Bygg & Energiteteknik AB.

torer och installatorer maste tillampa de
kunskaper som finns for att ge de boende
klar och transparent information. Dessutom
rekommenderar vi att komfortnivan ses
som lika viktig som beraknad respektive
uppmatt energianvandning i nya, men dven
i befintliga och ombyggda hus. Detta borde
beaktas av projektplanerare, byggare och
aven av agare och fastighetsforvaltare till

saval befintliga som nya byggnader.

Information: Husen i studien dr direkt
Jjamforbara med byggnader som dr isolerade
enligt den tyska EnEV 2009-standarden.

En fullstdndig sammanfattning av den
forskning som utforts av professor Harrysson

finns pd www.purmo.se/clever
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STOLT VINNARE |4

Gasservice Venlo stolta vinnare
av ny Radson Volkswagen Caddy!

Makarna Peters pa installationsforetaget
Gasservice i Venlo ar de stolta vinnarna av
nya Radson Volkswagen Caddy. De krontes
till segrare under VSK-massan i Utrecht i

februari.

Precis som under HVAC-mdssan i Briissel i november 2011 tyckte
Purmo att det skulle vara en bra idé att lansera den sd kallade
Caddy-kampanjen dven for Radsons hollandska kunder. Ett
tusental personer fick masstidningen “Hot Issue” per post
tillsammans en magnet formad som den nya radiatorn Tinos. Med
denna magnet kunde de ga till Radsons monter och kolla om de
fatt den vinnande koden genom att placera magneten pa en
fungerande Paros-radiator. Masskampanjen blev enorm succé och
lockade hundratals nyfikna till montern, men vinnarna avsléjades
inte forran alldeles i slutet av massan. Det tog inte lang stund att

lista ut vem vinnaren var.

STOLTA AGARE

Gasservice Venlo grundades 1993 och har vaxt till ett valkant och
respekterat foretag i Venloregionen. Ar 1998 expanderade de
foretaget med en elteknikavdelning som leds av Pieter Peeters.
Sedan borjan av 2008 ar all verksamhet koncentrerad till deras nya
lokaler pa Guliksebaan i Venlo. Gasservice Venlo skoter all
installation, service och underhall av gas-, vatten- och
elinstallationer for saval privata bostader som foretag. De héller
kvaliteten och kundtillfredsstallelsen hogt. “Vi ar dverlyckliga for det
har priset”, sager fru Peeters. “Vi har varit lojala Radsonkunder i
aratal. Darfor var det latt for oss att hitta hit; vikommer ju trots allt
hit titt som tatt. Men det har ar forsta gangen vi aker hem med en
sadan fantastisk gdva!”, sdger hon och skrattar. Radson dnskar dem

allt gott och mycket noje ute pa vagarna med sin nya bil! =
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UPPTACK DOLDA NIVAER AV TRIVSEL MED
PURMO GOLVVARME
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Inomhusvarme med toppkomfort Purmo golvvarmesystem sveper
in rummen i en trivsam varme. Golvvarme ger en fullandad
uppvarmningskomfort, en kombination av behaglig fotkansla och
jamn temperatur.

Fordelarna med Purmo golvvdarme stracker sig mycket langre an till
bara goda egenskaper som en stabil, palitlig och behaglig kansla av
varme dret om. Forutom att Purmo golvvarmesystemen fungerar
osynligt och tyst kraver de efter installation endast minimal tillsyn,
ofta till och med ingen alls. Alla vara system dr dessutom planerade
for enkelt montage med minimal atgang av tid och moda.

Det finns en uppsjo av golvvarmesystem pa marknaden. Bara
ett foretag kan emellertid erbjuda dig trygghet som vilar pa
tiotals ar av erfarenhet och expertkunskap av golvvarmesystem
i kombination med radiatorer. Purmo ingdr i Rettig ICC-gruppen,
varldens storsta leverantor av varmesystem. Varje produkt i vart
breda sortiment av varmeldsningar levereras bekymmersfritt.

Ingjutning | Modul rérhallarskena

Idealiskt golvvirmesystem for nybyggnation. Roren forldggs i rérhallarskenor pa
isoleringen som sdkerstdiller att varmen kommer huset till godo. Réren gjuts sedan in
i betong och distribuerar virmen behagligt genom betongplattan.

purmo

clever heating solutions

80 | ansiktena bakom varumarket CLEVER

CLEVER ansiktena bakom varumarket | 81



« Sdlfteamet i Rumdinien (frv.): Laurentiu Dumitrescu, MJria nﬁﬁnde Sdnda
Anca Surducan, Adrian Drdghici, loan Drédgan, Cristing laco , Cristian Dimac il

Socialt engagemang / Rettig Heating Rumanien

Purmo engagerar sig fortlopande i att forbattra manniskors liv, inte bara genom att erbjuda de béasta varmeldsningarna, utan ocksa genom
valgorenhetsprojekt. | ett sponsorprogram som utvecklades 2010 och 2011 slutforde det rumanska Purmo-teamet installationen av ett
komplett virmesystem med golvvarme och radiatorer som ideellt arbete for Trefaldighetskyrkan i Dudesti, Bukarest. Medlemmarna i
Purmos team transporterade och installerade sjalva hela varmeutrustningen och allt annat som behévdes for att varma upp denna
speciella offentliga plats. Projektet kostade 4 000 euro, men det verkliga vardet gar inte att uppskatta. De som kommer in for att delta i
gudstjansten och varma sin sjal med det heliga evangeliet far nu ocksa njuta av den varme som Rettig sa generdst tillhandahaller genom

det professionella teamets arbete och engagemang.

Ifjol donerade Purmo ocksd radiatorerna till varmesystem for rumanska arkitektkammarens transsylvanska kontor i Cluj, den grekisk-
katolska kyrkan i lIclod, Cluj’ lan och aven Sfintii Martiri Brancoveni-kyrkan i Cluj-Napoca. Men valgorenheten slutar inte dar. | slutet av 2011
donerade Purmo ett stort antal radiatorer till flera dldreboenden i den moldaviska regionen. Totalt installerades ett hundratal radiatorer
med ett varde pa mer dn 10 000 euro.“Vart engagemang i social valfard tillhor vara viktigaste mal och prioriteringar. Purmos produkter
tillverkas for att forbattra kvaliteten i inomhusklimatet, och vi fokuserar alltid pa manniskor och deras trivsel. Purmo ar inte bara kvalitet

och hallbarhet, Purmo ar framfor allt omsorg,” sager Tunde Sandor, VD for Rettig SRL, Sales&Marketing Director for Purmo i Ruménien. m

Purmo Clever kampanjer i Rumanien

Varje ar arrangerar Purmo tillsammans med langvariga partners Clever kampanjer for planerare och installatérer. 2011 var ater ett fullspackat ar
for Purmo i Rumanien, som borjade med specialevenemang som Renexpo Sydosteuropa och Construct Expo-Romtherm-massan, den tredje
upplagan av konferensen om byggnaders energiprestation. | maj ordnade Purmo ett fabriksbesok i Polen for rumanska planerare. Dar visade vi
upp den modernaste produktionslinjen och presenterade Purmos sortiment av smarta varmelosningar. Samtidigt erbjod Purmo under hela aret
tillsammans med Purmos huvudpartner i Rumanien speciella formaner for installatorer, ett slags VIP Club. Aven grossister med stora natverk
erbjods exklusiva kampanjer inom ramen for Clever konceptet. Alla dessa marknadsforingsaktiviteter har lett till ovantat framgangsrika
omsattningsvolymer och — siffror, som lyckades dvertraffa bade budgeten for 2011 och omsattningen 2010. An en géng bevisade Purmo i

Rumanien att professionalism, kvalitet och innovation kan dvervinna alla kriser. m
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UZ Ghent

REHABILITERINGSCENTRET K7

Ar 2007 inleddes ett renoveringsprojekt vid Universitair Ziekenhuis
(universitetssjukhuset) i Ghent med inriktning pa modernisering
och specifikt pd minskad dvergripande energiforbrukning. Det
senare ar oumbarligt for UZ Ghent, vars byggnadsytor omfattar
hela 300 000 m2. Sedan projektstarten har flera byggnader

pa UZ-omradet — som bestar av 40 byggnader —redan hunnit
renoveras helt och anpassas till dagens energipolicyer. En av dessa
byggnader ar rehabiliteringscentret “K7”. For detta ekologiska

projekt valde UZ Ghent ut Radson som varmepartner.

Rehabiliteringscentret “K7” omfattar 12 000 m2, inget litet omrade
at varma upp. Syftet med renoveringen var darfor att utrusta
rehabiliteringscentret med energieffektiva varmeinstallationer.

UZ Ghent beslét av denna anledning att samarbeta med
avfallshanteringsforetaget Ivago som dagligen branner staden
Gents avfall vid hoga temperaturer. Forbranningsprocessen

slapper ut dnga som tas till vara av UZ Ghent som varmekalla till
rehabiliteringscentret. Genom detta forfarande far komplexet 65 %
avsinvarme fran “gron anga”. Naturgas behover endast anvandas

under vintermanaderna for att ge extra varme.

Infor detta val utforde forskningsbyran De Klerk omfattande studier.

Slutligen rekommenderade de detta varmesystem for UZ Ghent,
i kombination med radiatorer. For rehabiliteringscentret valde de
Radsons Integraradiatorer. Beslutet om de olika radiatortyperna
styrdes av de olika avdelningarnas funktioner och syften.
Anledningen till detta ar skillnaderna i motstandskraft hos
patienterna. Pa andra avdelningar (t.ex. K1 och K2, som blev

fardiga 2010) vars patienter har lagre motstandskraft,

valde man hygieniska modeller utan flansar. De
termostatkontrollerade kranarna i rehabiliteringscentrets
gemensamhetsutrymmen ar blockerade sa att temperaturen

kan regleras centralt. | patientrummen har man dock valt en annan
[6sning. Personerna som vilar upp sig pa centret stannar ofta
under langa perioder, vilket gor méjligheten att sjalv kunna reglera
rumstemperaturen tilltalande. De kan bestamma klimatet och
komfortnivan i sina egna rum. Patienternas behov och 6nskemal

tillvaratogs under projektets genomférande.

UZ Ghents totala energikostnader for naturgas, elektricitet,

vatten och nyligen dven dnga uppgar till 6 miljoner euro per ar.
Sedan man bytt till varmeproduktion med grén anga i kombination
med Radsons radiatorer har UZ Ghent lyckats minska sina totala

energikostnader med 1 miljon euro per ar (16 %). ™

Uppdragsgivare: UZ Ghent

Konsultbyra: De Clerck

Huvudentreprenér: Algemene Bouw Maes NV
Installationsféretag: Cegelec
Projektansvarig UZ Ghent: Veerle de Smet

(Energy coordinator government buildings),
Geert De Waele (Managing official UZ)
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